赞同使用信息型欺骗量表

（Jian-Dong Zhang, Leigh Anne Liu, Wu Liu，2015）

（Approval of Using Informational Deception Scale,AIDS）

量表

请您根据自己的实际感受和体会，用下面4项描述对您在谈判时的感受进行评价和判断，并在最符合的数字上划○。评价和判断的标准如下：

	非常不同意
	不同意
	不确定
	同意
	非常同意

	1
	2
	3
	4
	5

	

	1
	为了强化我的论点或立场，向对手提供虚假信息。
	1
	2
	3
	4
	5

	2
	为了保护谈判已经取得的成果，故意向我的公司隐瞒一些真相。
	1
	2
	3
	4
	5

	3
	拒绝承认对手信息的有效性，从而避免对手用此信息来削弱我的谈判地位，即使这个信息是真实和有效的。
	1
	2
	3
	4
	5

	4
	为了自己的谈判地位更强，向自己的公司隐瞒谈判的实际进展。
	1
	2
	3
	4
	5


计分方法

赞同使用信息型欺骗量表共4道题，可以计算量表所包括题目的总分或平均分。

量表出处
Zhang, J., Liu, L. A., & Liu, W. (2015). Trust and deception in negotiation: culturally divergent effects. Management & Organization Review, 11(1), 123-144.
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